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Specjalista do spraw organizacji i rozwoju sprzedazy
242228

Zajmuje sie koordynowaniem procesu sprzedazy produktu lub ustugi
poczawszy od analizy rynku i przygotowania oferty do podpisania z
klientem umowy i sprzedazy produktu lub ustugi; odpowiada za
realizacje zatozonych planéw sprzedazowych; podejmuje dziatania
marketingowe w celu zwiekszenia sprzedazy produktu lub ustugi.

» kreowanie polityki sprzedazowej firmy;

» zbieranie informacji o sprzedazy danego produktu / ustugi w celu
dokonywania analizy rynku i oceny ofert konkurencji i
sporzgdzanie na tej podstawie rekomendacji dot. niezbednych
parametréw oferty sprzedazowe;j;

* tworzenie ofert sprzedazowych z uwzglednieniem cen rynkowych
sprzedazy danego produktu / ustugi oraz po sporzadzaniu
kalkulacji optymalnej ceny dla przygotowywanej oferty;

» koordynowanie procesu sprzedazy produktu / ustugi na rynku
krajowym, np. w kanale agencyjnym oraz na rynku
miedzynarodowym;

« uczestniczenie w tworzeniu i nadzorowaniu realizacji budzetéw
sprzedazy;

» inicjowanie i ksztattowanie dtugofalowych relacji z klientem
indywidualnym i biznesowym oraz pozyskiwanie nowych
klientow;

¢ negocjowanie umoéw i warunkéw handlowych;

« realizowanie zatozonych plandéw sprzedazowych;

» udzielanie wsparcia technicznego przy obstudze oferowanych
produktéw;

« obstuga klientéw przez caty okres procesu sprzedazowego, w tym
prowadzenie ich kartotek;

* przyjmowanie reklamacji i rozwigzywanie probleméw zgtaszanych
przy reklamacjach;

« przygotowywanie dziennych i miesiecznych raportéw ze
sprzedazy w odniesieniu do prowadzonej polityki handlowej i
marketingowej.

» reprezentowanie firmy na imprezach branzowych oraz
prowadzenie prezentacji danego produktu / ustugi.



